
 

Leiter Sales & Marketing(m/w/d)  
Deine Aufgaben 

‐ Verantwortlicher Marketing Manager der ORGANICA mit einem Portfolio an Produkten und Dienstleistungen  

‐ Erstellen von Strategien zum Erreichen der Unternehmensziele 
‐ Implementierung von Maßnahmen zur Unterstützung von Volumen- und Margenwachstum  

‐ Preisfindung für Neuprojekte, Preissteuerung für etablierte Produkte (Margenziele) 

‐ Verantwortlich für Volumen-/Umsatz-/Margenplanung  

‐ Zusammenarbeit mit den Schnittstellen aus Projektmanagement, Einkauf, Produktion und Vertrieb 

‐ Markt- und Wettbewerbsanalyse: Beschaffen, Aufbereiten und Analysieren entsprechender Daten zur Verbesserung der 

Kenntnisse über die Kundenbedürfnisse 

‐ Aktives Portfoliomanagement (Product Life Cycle Management), Portfoliostrategie 

‐ Erstellung des Inhalts von Kunden-Präsentationen etc. 

‐ Koordination von Vertragsverhandlungen unter Einbindung der Bereiche Sales, Legal, Produktion, SCM 
 

Dein Profil 

- erfolgreich abgeschlossenes Studium (Diplom / M.Sc.) im Bereich Chemie (Promotion wünschenswert)  

- BWL-Kenntnisse erforderlich 

- Team- und Kommunikationsfähigkeit und soziale Kompetenzen 

- Eigenverantwortliche, systematische und zielorientierte Arbeitsweise 

- Kenntnisse Betriebswirtschaft, insbesondere Produkt-Management 

- Sehr gute Kenntnisse Englisch Wort und Schrift 

- Reisebereitschaft 

 

Wir bieten 

Vergütung in Anlehnung an den Chemietarif 

Interessante Arbeitsaufgaben mit 

Eigenverantwortung, kreativer Spielraum,  

kurze Kommunikations- und Entscheidungswege 

Mobiles Arbeiten bedingt möglich 

‐ Kollegiales, offenes Betriebsklima, Teamevents 

‐ betriebliche Altersvorsorge 

‐ Leasingfahrrad 

‐ Kindergartenzuschuss 

‐ Intensive Unterstützung und Begleitung Ihrer 

fachlichen und persönlichen Entwicklung 

‐ 500 € Umzugspauschale ab 50 km Entfernung 

Heimatort - Bitterfeld 

‐ kostenfreie Getränke 

‐ kostenfreie Parkplätze 

‐ Gute Anbindung an A9, B100, B183, B184 


